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CONTATTI

via Michelangelo B. 6, 55047, Forte dei

Marmi, LU

+39 0584 85255

belli@assipbroker.com

PROFILO
PROFESSIONALE
Specialista dell'intermediazione
assicurativa dinamico e proattivo in
possesso di regolare iscrizione alla sezione
Broker del RUI, ha lavorato per 30 anni.
Dispone di naturale attitudine
commerciale, ottime doti comunicative e
interpersonali, eccezionali abilità di
negoziazione oltre a una vasta conoscenza
del settore di riferimento grazie a cui sa
creare piani di copertura complessi con
l'obiettivo di fornire il miglior servizio
possibile ai propri clienti.

CAPACITÀ E
COMPETENZE

 Metodologie di formazione del
personale;

 Marketing

 Vendite e marketing

 Tecniche di pianificazione delle attività

 Disciplina dei contratti

 Principi di tecnica assicurativa

 Aspetti tecnici e fiscali

 Pratiche di gestione sinistri

 Rapporti e audit

 Servizio Clienti

 Aspetti tecnici e fiscali delle
assicurazioni

 Contrattualistica assicurativa

 Pianificazione aziendale

Davide Belli

ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI

Formatore Fondazione Campus - Lucca, LU
05/2018 - ad oggi
Percorso Formativo DPO Data Protection Officer

Formatore Docente FIASS Formazione Intermediari Assicurativi - Milano,
MI
01/2018 - ad oggi

Amministratore Delegato Fondazione Villa Bertelli - Forte dei Marmi, LU
10/2017 - ad oggi

Rappresentante Legale CEO e Fondatore Assiproject Broker Belli &
Partners - Forte dei Marmi, Lucca
01/2015 - ad oggi

 Ricerca e aggiornamento di tutti i materiali necessari per l'impresa e i partner.

 Individuazione di possibili investimenti volti allo sviluppo del business e della
società stessa.

 Sviluppo e implementazione di nuove strategie e politiche aziendali in
collaborazione con la dirigenza allo scopo di identificare e perseguire obiettivi
di business a lungo termine, fornendo così all'azienda una leadership
organizzativa solida e sostenibile.

 Raggiungimento di una struttura organizzativa flessibile e responsabile
nonché sostenuta da una crescita costante del fatturato attraverso il
monitoraggio delle previsioni, il miglioramento del budget e l'adeguamento
costante delle strategie operative.

Consigliere Confindustria Toscana Nord Consiglio Generale - Lucca, LU
01/2017 - 10/2019

Agente Procuratore Allianz Spa, Helvetia e AGCS Spa - Viareggio, Lucca
09/2004 - 12/2014
Presidente e Amministratore della Assi.Fin.Project Srl

Membro Consiglio Nazionale UIA Unione Italiana Agenti - Milano
02/2004 - 12/2014

Agente Procuratore RAS Spa
04/1987 – 08/2004
Titolare Impresa Agenzia Assicurazioni

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

Diploma Geometra
Istituto Superiore E CELI - Massa MS

Certificazioni Professionali: Gestione e controllo Aziende di Assicurazione
Università Bocconi - Milano

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio CV ex art. 13 del decreto
legislativo 196/2003 e art. 13 del regolamento UE 2016/679 sulla protezione dei singoli cittadini
in merito al trattamento dei dati personali


